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Una oportunidad unica para acceder al
conocimiento y la experiencia de los expertos
en Contratacion Publica Sanitaria,




OBJETIVOS Y DESTINATARIOS

El master de Contratacion Publica Sa-
nitaria y Compliance aporta un valor
diferencial a los profesionales que
centran su actividad profesional en
este campo y necesitan una puesta
al dia con una visién de 360° eminen-
temente practica.

Su disefio permite dar respuesta a
las necesidades de los profesiona-
les de la administracion sanitaria y
de las compafiias que comercializan
medicamentos y productos sanita-
rios, cuya responsabilidad se centra
en los procesos de compra publica
en el ambito sanitario.

Ademas, el programa master tie-
ne como objetivo complementario
constituir un foro de opinion inde-
pendiente y una incubadora de inno-
vacion de la planificacién y gestion
de la compra publica sanitaria, como
punto de encuentro para los diferen-
tes agentes presentes en el sector:
planificadores, gestores e industria
sanitaria.
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MASTER EN DERECHO DE LA CONTRATACION
PUBLICA SANITARIAY COMPLIANCE

TEMARIO

El master ofrece un ambicioso temario elaborado con el con-
senso de un comité de expertos, quienes han seleccionado
los contenidos partiendo de la problematica generada por la
aplicaciéon de una normativa muy compleja a la compra de
medicamentos y productos sanitarios.

Los contenidos tedricos se enriquecen con casos practicos in-
cluidos en el itinerario formativo, sin perjuicio de los que pue-
dan plantear o comentar los propios alumnos.

El compliance representa una importante parte del programa
formativo. Ofrece al alumno una visién holistica que parte de
sus principios generales y recorre aspectos tan importantes
como las implicaciones del compliance en los procesos de
compra publica (ofertas, pliegos, etc.), sin olvidar el papel de
FI'y FENIN y las interacciones con los agentes implicados.

Las clases son totalmente presenciales y culminan con la ela-
boracion de un Trabajo de Fin de Master, TFM que el alumno
presentara en septiembre de 2016.

Un programa de formacion integral

dirigido a todos los agentes tomadores

de decisiones con una solida base

juridica y una aplicabilidad directa al
gjercicio profesional.

PROFESORADO

Un cuerpo docente con mas de 35 profesores procedentes de
todos los sectores que integran y participan en la Contrata-
cion Publica Sanitaria y el Compliance.

Este plantel de profesionales acrisola todo el conocimien-
to por su formacidén académica, experiencia y su quehacer
profesional, necesarios para asegurar una puesta al diay una
aplicabilidad directa de la materia impartida al dia a dia del
participante.

Todos ellos aglutinan décadas de experiencia en la toma de
decisiones en desde la Administracion, la industria, la judica-
tura o las asociaciones sectoriales.
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PROGRAMAY CONTENIDOS
12 parte: CONTRATACION PUBLICA SANITARIA

Modulo I: Principios generales de la actividad contractual

10 horas de las Administraciones Publicas.

Modulo Il:  Directivas comunitarias sobre contratacion

10 horas publicay su influencia en el sector sanitario.

Modulo Ill: Jurisprudencia del Tribunal de Justicia de la UE sobre

10 horas contratos publicos en el ambito de la salud.

Modulo IV: Derecho espafiol de los contratos publicos. Dificultades para
. X 10 horas la compra publica de medicamentos y productos sanitarios.

DIRECCION Y COORDINACION el e ele e e
Modulo V:  Organizacién administrativa para la gestién de la

L. . 10 horas contratacién. Stakeholders en el &mbito sanitario.
Secretaria técnica

Modulo VI: La centralizacién de las compras de

Fundacion SEDISA -Sociedad Espafiola 20 horas medicamentos y productos sanitarios.
de D|reCt|_VOS de la Salud Modulo VII: Preparacién y adjudicacién de los contratos.
www.sedisa.net 20 horas
Modulo VIII: Contratacién electrénica.
Secretaria Académica y coordinacién 20 horas
TESERA DE HOSPITALIDAD Modulo IX: Efectosy extincion de los contratos. Implicaciones
10 horas por la peculiaridad del objeto de la compra.

www.teseradehospitalidad.es . : -
Modulo X:  Los Recursos Especiales en materia de contratacion

20 horas publica. Doctrina sentada en el sector salud.
CALENDARIO, HORARIO Y PLAZAS Modulo XI:  Contratos de suministros, servicios y

20 horas concesion de servicios sanitarios.
Desarrollo de las Clases Modulo XlIl: Otras formas de relacionarse con la

10 horas Administraciéon Publica Sanitaria.

15 de enero de 2016
a 2 dejulio de 2016 22 parte: COMPLIANCE

Introduccién al Area de Compliance. ¢Por qué surge el

Horario 2";’0‘?:;0 = “Compliance” ?. Principios generales de Compliance. El role del
Viernes - 16:00 a 21:00 hrs Compliance Officer y de otras figuras de las organizaciones.
S4bados - 08:00 a 13:00 hrs Normativa sobre Compliance y Cédigos Eticos del
Modulo Il:  Sector Healthcare (Farma / Productos Sanitarios).
Plazas 5 horas FARMAINDUSTRIA, FENIN, y otras Asociaciones
sectoriales nacionales e internacionales.
Minimo: 20 Maximo: 30 Modulo 111 Elémentos no compliance en materiales promocionales
5 hoor:so * yeventos. El control de la publicidad por la CAM,
FARMAINDUSTRIA y el JURADO DE AUTOCONTROL. (1).
LUGAR Modulo IV: Elementos no compliance en materiales promocionales
5 hoor:so * yeventos. El control de la publicidad por la CAM,
Lugar de imparticién FARMAINDUSTRIA y el JURADO DE AUTOCONTROL. (l1).
. . o ;o . Interacciones con Profesionales Sanitarios,
Hospital Universitario Clinico San 2":;?:;0 V' sociedades médicas, asociaciones y fundaciones:
Carlos andlisis de contratos y elementos no compliance.
C/ Profesor Martin Lagos, S/N, Madrid. Modulo VI: Interacciones con Instituciones Sanitarias I: Introduccion.
5 horas
Modalidad Modulo VII: Interacciones con Administracién Publica en Concursos
Presencial 5 horas Publicos I: Elementos no Compliance en Pliegos.

Modulo VIII: Interacciones con Administracién Publica en Concursos

Fecha de matriculacion 5 horas Publicos II: Elementos no Compliance en Ofertas.

Interacciones con Administraciéon Publica en
Hasta el 11 de enero de 2016 2";’;:;‘;0 IX: Concursos Publicos Ill: Otros elementos no
Compliance (cesiones de equipos, etc).

Modulo X: Compliance Finance: normas de Auditoria
5 horas y otras cuestiones financieras.

Modulo XI: Compliance Penal: Gltima reforma del Codigo
5 ﬁor;‘so *  Penal. Responsabilidad de la persona juridica y de
‘; \ 1 Directivos y empleados. Figuras delictivas.

A
- -.' . Modulo Xll: Compliance Penal: Plan de Compliance.
e U | rr) a(_, I O n 10 horas Mapa de prevencion de delitos.


http://www.sedisa.net
http://www.teseradehospitalidad.es

MASTER EN DERECHO DE LA CONTRATACION
PUBLICA SANITARIAY COMPLIANCE

Matriculese y aproveche esta oportunidad unica
de acceder al conocimiento y la experiencia de
los expertos en Contratacion Publica Sanitaria.

INFORMACION Y MATRICULA

Informacioén

Tesera de Hospitalidad
C/Cronos,63, 2° - 6. 28037 Madrid
Telf: 913 759 324

Email: master@teseradehospitalidad.es

Importe de la matricula

El importe del Master es de 8.500 €
que incluyen la actividad docente
y los materiales relacionados.

Existen precios especiales para los
socios de SEDISA, para los empleados
de empresas patrocinadoras y para los
clientes de Tesera de Hospitalidad.

SOLICITUD DE ADMISION

Colabora:

‘;M Hospital Universitario
Clinico San Carlos
SaludMadrid

ES comunidad de Madrid

fl?

3 RAZONES
PARA MATRICULARSE

* INCREMENTAR el conocimiento y la eficiencia
en la planificacion y gestion de la Compra
Publica Sanitaria y sus interrelaciones con las
politicas compliance de las compaiiias.

* PARTICIPAR en un formo con el objetivo de
ampliar sus conocimientos y mejorar sus
habilidades de gestién para hacer frente a la
compleja normativa en continuo proceso de
cambio.

* ACCEDER a una formacion de primer nivel
con una orientacién practica que se puede
compatibilizar con la jornada laboral.

Organiza:

TESERA

e

DE HOSPITALIDAD


http://www.teseradehospitalidad.es/files/MASTER/MASTER_CPC_SOLICITUDdeADMISION.pdf
mailto:master@teseradehospitalidad.es

TESERA

DE HOSPITALIDAD

www.teseradehospitalidad.es




TESERA

DE HOSPITALIDAD

Modulo |
Principios generales de la actividad
contractual de las Administraciones

Publicas.

10 horas

Modulo Il
Directivas comunitarias sobre
contratacion publica y su incidencia

en el sector sanitario.

10 horas

Modulo Il
Jurisprudencia del tribunal de
justicia de la UE sobre contratos

publicos en el ambito de la salud.

10 horas

Derecho espanol de los contratos
publicos. Dificultades de aplicacion
en la compra de medicamentos y
productos sanitarios.

10 horas

Modulo V

Organizacion administrativa para la
gestion de la contratacion.

Stakeholders en el ambito sanitario.

10 horas

Modulo VI
La centralizacion de las compras de
medicamentos y productos

sanitarios.

20 horas

Modulo VII
Preparacion y adjudicacion de los
contratos. La vision del gestor

publico VS licitador.

20 horas

Modulo VIII

Contratacion electrénica.
Experiencias en el sector salud.

20 horas

Modulo IX

Efectos y extincion de los contratos.
Implicaciones en el sector por las
peculiaridades del objeto de la
compra.

10 horas

Modulo X
Los Recursos Especiales en materia
de contratacion publica. Doctrina en

el sector salud.

20 horas

Modulo XI

Contratos de suministros, servicios y
concesion de servicios sanitarios.

11 horas

Modulo Xl

Otras formas de relacionarse con la

Administracion Publica Sanitaria.

10 horas

Total: 161 horas.




TESERA

DE HOSPITALIDAD

=

Modulo |

Introduccion al Area de Compliance.
éPor qué surge el “Compliance” ?.
Principios generales de Compliance. El
role del Compliance Officer y de otras
figuras de las organizaciones.

5 horas

Modulo Il

Normativa sobre Compliance y
Codigos Eticos del Sector Healthcare
(Farma / Productos Sanitarios).
FARMAINDUSTRIA, FENIN, y otras
Asociaciones sectoriales nacionales e
internacionales

5 horas

Modulo I

Elementos no compliance en
materiales promocionales y
eventos. El control de la publicidad
por las CCAA, FARMAINDUSTRIA y
el JURADO DE AUTOCONTROL. (I
Parte Teorica)

5 horas

Modulo IV

Elementos no compliance en
materiales promocionales y
eventos. El control de la publicidad
por las CCAA, Farmaindustria , Fenin
y el Jurado de Autocontrol.

(Il Parte Practica)

5 horas

Modulo V

Interacciones con Profesionales
Sanitarios, sociedades médicas,
asociaciones y fundaciones: analisis de
contratos y elementos no compliance.

5 horas

Modulo VI

Interacciones con Instituciones
Sanitarias.

5 horas

Modulo IX

Interacciones con Administracion

Publica en Concursos Publicos Ill:

Otros elementos no Compliance
(cesiones de equipos, etc).

5 horas

Modulo X
Compliance Financiero: Normas de
Auditoria y otras cuestiones

financieras.

5 horas

Modulo VII
Interacciones con Administracion

Publica en Concursos Publicos I:
Elementos no Compliance en Pliegos.

5 horas

Modulo VIII

Interacciones con Administracion
Publica en Concursos Publicos II:
Elementos no Compliance en
Ofertas.

5 horas

Modulo XI

Compliance Penal: ultima reforma
del Cédigo Penal. Responsabilidad
de la persona juridica y de Directivos
y empleados. Figuras delictivas

5 horas

Modulo XII

Parte I: Compliance Penal: Plan de
Compliance. Mapa de prevencion de
delitos.

Parte II: Auditorias externas e
internas, Investigaciones por
autoridades publicas. Infracciones y
sanciones

10 horas




TRABAJO FIN DE MASTER

A ENTREGAR EL 15 DE SEPTIEMBRE DE 2016
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TESERA

DE HOSPITALIDAD

Modulo |
Principios generales de la actividad
contractual de las Administraciones

Publicas.

10 horas

Modulo Il
Directivas comunitarias sobre
contratacion publica y su incidencia

en el sector sanitario.

10 horas

Modulo Il
Jurisprudencia del tribunal de
justicia de la UE sobre contratos

publicos en el ambito de la salud.

10 horas

Derecho espanol de los contratos
publicos. Dificultades de aplicacion
en la compra de medicamentos y
productos sanitarios.

10 horas

Modulo V

Organizacion administrativa para la
gestion de la contratacion.

Stakeholders en el ambito sanitario.

10 horas

Modulo VI
La centralizacion de las compras de
medicamentos y productos

sanitarios.

20 horas

Modulo VII
Preparacion y adjudicacion de los
contratos. La vision del gestor

publico VS licitador.

20 horas

Modulo VIII

Contratacion electrénica.
Experiencias en el sector salud.

20 horas

Modulo IX

Efectos y extincion de los contratos.
Implicaciones en el sector por las
peculiaridades del objeto de la
compra.

10 horas

Modulo X
Los Recursos Especiales en materia
de contratacion publica. Doctrina en

el sector salud.

20 horas

Modulo XI

Contratos de suministros, servicios y
concesion de servicios sanitarios.

11 horas

Modulo Xl

Otras formas de relacionarse con la

Administracion Publica Sanitaria.

10 horas

Total: 161 horas.




01. Principios generales de la actividad contractual de las Administraciones
Publicas.

02. Los convenios de la Administracion: naturaleza y clases.
03. La figura del contrato administrativo: funcion historica y sentido actual.

04. La tendencia hacia la formacion de un Derecho comun de los contratos
administrativos.

05. Normas y acuerdos internacionales sobre compras de las
Administraciones.

D2. M2 Pilar Batet Jimenez

Jefa del Servicio de Contratacién vy
Central de Compras de la Excma.
Diputacién Provincial de Castellén

D. Fco. Javier Vazquez Matilla
Grupo de Expertos de interesados de
la Comisién Europea en materia de
Contratacién Publica



01. El Derecho comunitario de la contratacion publica.

02. Los principios de naturaleza constitucional europea aplicables a la
contratacion publica.

03. La evolucidén de las Directivas comunitarias sobre contratos publicos:

de las Directivas clasicas a la cuarta generacion de Directivas.

04. Las nuevas Directivas de contratos Publicos de 2014.

D. Jose M2 Gimeno Feliu
Catedratico de Derecho Administrativo.
Facultad de Derecho de la Universidad
de Zaragoza.



01. La prohibiciéon de toda discriminacion por razon de la nacionalidad en la

jurisprudencia del TICE. Su aplicacion en todas las fases de los

procedimientos de preparacion y adjudicacion de los contratos.

D. Juan Carlos Romar Villar

Abogado. Editor de la Web:
contratosdeobras.com

02. La problematica del ambito subjetivo de la aplicacidon del Derecho
europeo de los contratos.

03. Las condenas del TJCE contra Espaia.

04. Andlisis de la doctrina del Tribunal en relacion con las distintas fases de la
contratacion publica.



01. Legislacion espafiola basica sobre contratos publicos.

02. La Ley de Contratos del Sector Publico.

03. Especialidades de la contratacion sanitaria. ¢ Una normativa especial?.

04. Otra normativa supletoria. Las normas de derecho administrativo. La
leyes de transparencia.

05. Clases de contratos.

06. Los contratos sujetos y no sujetos a una regulacién armonizada.

D2 Sara Castelo Ruano

Socia Fundadora
Hospitalidad

Tesera

de



01. La competencia para la compra de medicamentos,
productos sanitaros, equipos y sistemas.

02. El Ministerio de Sanidad, INGESA, los Servicios de Salud,
Atencion Primaria, Atencion Especializada y otros.

03. La Junta Consultiva de Contratacion Administrativa.
04. El Consejo de Estado.
05. El Tribunal de Cuentas.

06. Los Tribunales Especiales para la resolucién de los recursos
contractuales.

D. Federico Tutau Gomez

Jefe de Scio. De Farmacia del H. de Henares.
D. Pedro lzquierdo Doyagiiez

Director de Gestion Hospital Clinico San Carlos
D. Jose Soto Bonel

Director Gerente. Hospital Clinico San Carlos

D. Sergio Ruiz Adan
Director de Gestidon Hospital Infanta Cristina



01. La racionalizacién de las compras del sector
publico.

02. Los medios de racionalizacion de las compras
de medicamentos y producto sanitarios.

03. El Acuerdo Marco. Modalidades.

04. El Sistema Dinamico de Contratacion.
05. La Adopcion de Tipo.
06. Los Catalogos.

07. La Central de Compras Europea.

08. Errores habituales.

D. Francisco Valero Bonilla

INGESA

Coordinador de la Unidad de Estrategias de Aprovisionamiento del Sistema Nacional de Salud
Responsable en compras centralizadas de medicamentos y productos sanitarios para el
Sistema Nacional de Salud (SNS).

D. Francisco Valero Bonilla.

D. Luis A. Menendez Menendez

Public Affairs-Contratacion Sector Publico. BAYER HISPANIA
D2 Genoveva Martinez.

Directora Unidad de Hospitales. 3M ESPANA

D. Francisco Valero Bonilla

INGESA

Coordinador de la Unidad de Estrategias de Aprovisionamiento del Sistema Nacional de Salud
Responsable en compras centralizadas de medicamentos y productos sanitarios para el Sistema
Nacional de Salud (SNS).

D. Francisco Valero Bonilla / D. Luis A. Menéndez Menéndez / D2 Genoveva Martinez

D2 Paloma Beltran

Country Coordinator & Director Health Economics & Government Affairs Boston Scientific Spain
D2.M2 Mar Vicente Salvador.

Responsable del Departamento de Contratacion Publica en Espaiia. Roche Farma.



00. Procedimientos. Metodologia

01. Las fases de preparacion del expediente administrativo.
02. La eleccion del tipo de procedimiento y la forma de tramitacion.
03. El proceso.

04. Buenas practicas para la preparacion del expediente por parte de
la Administracion.

05. Buenas practicas para la preparacién del expediente por parte del
proveedor.

06. Definicidn de los protocolos internos. Roles y responsabilidades.

D. Jose Antonio Lépez .
Consultor. Socio-Director en Avance Plc.

D2 Maria Blanco Campanero

Gerente de la Gerencia de Compras del Institut Catala de la Salut
D2 Sara Castelo Ruano.

Socia Fundadora. Tesera de Hospitalidad

D2 Ana M2 Mera Flores
Jefe del Area de Suministros y Contratacién en Hospital Universitario
de Fuenlabrada

D2 Sara Castelo Ruano

D2 Sara Castelo Ruano
D. Ricardo Herranz
Director Gerente. Hospital Universitario Gregorio Maraion



01. La relacion electrdnica entre la Administracién y el
Proveedor.

02. Su aplicacién en el marco de las compras del sector
publico.

03. Los roles y responsabilidades del proveedor.

04. Los roles y responsabilidades de la Administracion.

05. Los ejemplos mas préximos en el sector sanitario.

06. La experiencia portuguesa.

D. Manuel Jesus Cafno Gomez

IT Products development and IT services management. Director de
Estrategia de PLYCA.

D. Safwan Nassri

Director General de Pixelware

D. Gabriel Pulido Rojas

Profesor de Oposiciones a la Administracion Publica. Técnico de Funcion
Administrativa (Asesor Juridico) Hospital La Paz

D2 Margarita Falguera Tornero

Responsable departamento contrataciéon Grupo B Braun

D. Jose Luis Aristegui

Director General en Vortal Connecting Business S.A
D2 Natacha Santos

Abogada. Tesera Portugal



01. El cumplimiento de los contratos publicos.
02. La revisién del precio de los contratos publicos.

03. Sanciones y penalidades en caso de
incumplimiento.

04. La cesién del contrato publico.

05. La subrogacion automatica en un contrato publico.

06. La resolucion del contrato. Procedimiento y
efectos.

D. Manuel Villagra Peiia
Interventor. Hospital Universitario La Paz



01. El procedimiento. Fases.

02. Estudio jurisprudencial. Acciones de coordinacidén entre los
Tribunales independientes.

03. El protocolo para los recursos en la Administracion. El

informe del servicio.

04. El protocolo para los recursos y las alegaciones en la
empresa proveedora.

05. Los efectos de la resolucion.
06. El Contencioso-Administrativo.

07. Estadisticas. Casos practicos

D2 Elena Hernaez Salguero

Presidenta del Tribunal Administrativo de Contratacion Publica
de la Comunidad de Madrid. Letrada de la Comunidad de
Madrid

D. Juan Carlos Alonso Punter
Director Econdmico-Financiero en
Fundacion Alcorcon

Hospital Universitario

D2 Sara Castelo Ruano
Socia Fundadora Tesera de Hospitalidad

Equipo Juridico de Tesera



01. El contrato de suministros.

02. El contrato de servicios.

03. El contrato de concesion de servicios.

04. El contrato mixto.

05. Ejemplos practicos.

D. Pedro Novas Rodriguez
Ex-Subdirector de Compras y Logistica. Servei de Salut de les
Illes Balears.

D. Gabriel Pulido Rojas
Profesor de Oposiciones a la Administraciéon Publica. Técnico
de Funciéon Administrativa (Asesor Juridico) Hospital La Paz

D. Pedro Novas Rodriguez
D. Gabriel Pulido Rojas



01. Los Convenios de Colaboracion.

02. La compra de innovacion.

03. El riesgo compartido y los procedimientos de

seleccidn de los proveedores de la Administracion.

04. El Dialogo Competitivo.

05. Ejemplos practicos.

D2 Sara Castelo Ruano
Socia Fundadora Tesera de Hospitalidad

D. Oriol Sola Morales
Gerent de la Regié Sanitaria del CatSalut a
Catalunya Central.

D. Cesar Pascual Fernandez
Director General de Coordinacion de la Asistencia
Sanitaria en la Comunidad de Madrid.

D2 Sara Castelo Ruano / D. Oriol Sola Morales /

D. Cesar Pascual Fernandez

la
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Modulo |

Introduccién al Area de Compliance.
éPor qué surge el “Compliance” ?.
Principios generales de Compliance. El
role del Compliance Officer y de otras
figuras de las organizaciones.

5 horas

Wv

Normativa sobre Compliance y
Cddigos Eticos del Sector Healthcare
(Farma / Productos Sanitarios).
FARMAINDUSTRIA, FENIN, y otras
Asociaciones sectoriales nacionales e
internacionales

5 horas

oduio

Elementos no compliance en
materiales promocionales y
eventos. El control de la publicidad
por las CCAA, FARMAINDUSTRIA y
el JURADO DE AUTOCONTROL. (I
Parte Teorica)

5 horas

odulo

Elementos no compliance en
materiales promocionales y
eventos. El control de la publicidad
por las CCAA, Farmaindustria , Fenin
y el Jurado de Autocontrol.

(Il Parte Practica)

5 horas

Modulo V

Interacciones con Profesionales
Sanitarios, sociedades médicas,
asociaciones y fundaciones: analisis de
contratos y elementos no compliance.

5 horas

Modulo VI

Interacciones con Instituciones
Sanitarias.
5 horas

Modulo IX

Interacciones con Administracion

Publica en Concursos Publicos Ill:

Otros elementos no Compliance
(cesiones de equipos, etc).

5 horas

Modulo X
Compliance Financiero: Normas de
Auditoria y otras cuestiones

financieras.

5 horas

Modulo VII

Interacciones con Administracion
Publica en Concursos Publicos I:
Elementos no Compliance en Pliegos.

5 horas

Modulo VIII

Interacciones con Administracion
Publica en Concursos Publicos II:
Elementos no Compliance en
Ofertas.

5 horas

Modulo XI

Compliance Penal: ultima reforma
del Cédigo Penal. Responsabilidad
de la persona juridica y de Directivos
y empleados. Figuras delictivas

5 horas

Modulo Xl

Parte I: Compliance Penal: Plan de
Compliance. Mapa de prevencion de
delitos.

Parte II: Auditorias externas e
internas, Investigaciones por
autoridades publicas. Infracciones y
sanciones

10 horas




01. Por qué surge el “Compliance” en Espafia como disciplina y como Area
en las organizaciones.

02. Antecedentes en Espafia y en otros paises: Caso Enron y otros casos

famosos. o
D. Ihigo Segrelles de Arenaza

03. Principios generales de Compliance. Derecho Penal Econdmico. Abogado y Profesor
Titular de Derecho Penal de la Universidad

04. Programas de Compliance, Politicas, Workflows y procedimientos Complutense de Madrid

internos habituales en materia de Compliance. Politicas Anticorrupcion,
Politicas de Interacciones con Profesionales Sanitarios e Instituciones
Sanitarias, Politicas con Proveedores y otras Politicas.

05. La figura del Compliance Officer y de los Comités de Compliance en las
organizaciones. Role de la Direccion General, Comité de Direccién y resto de
Directivos, Managers y empleados.



01. Ley Espafiola de Garantias del Medicamento y

otras disposiciones normativas de caracter general.

02. Normativa en materia de Publicidad de
Medicamentos y Productos Sanitarios.

03. Analisis en particular del Cédigo de
FARMAINDUSTRIA.

04. Andlisis en particular del Cédigo de FENIN.

D. Jordi Faus
Faus & Moliner Abogados.
Abogado especialista en derecho farmacéutico

D2 Helena Zamora Vicente de Vera
Abogada. Dpto. Juridico FARMAINDUSTRIA.

D. Pablo Crespo de la Cruz.
Director del Departamento Legal en Federacidn Espafiola de
Empresas de Tecnologia Sanitaria (FENIN)



01. Elementos no compliance en materiales
promocionales (folletos, etc.).

02. Elementos no compliance en eventos cientificos,

) : D. Jordi Faus
eventos comerciales o eventos mixtos.

Faus & Moliner Abogados.
03. El control de la publicidad por la CAM. Abogado especialista en derecho farmacéutico

04. El control de la publicidad por FARMAINDUSTRIA,
FENIN y AUTOCONTROL.

05. El control de los eventos promocionales por
FARMAINDUSTRIA.



01. Elementos no compliance en materiales
promocionales (folletos, etc.).

02. Elementos no compliance en eventos cientificos,

) : D. Jordi Faus
eventos comerciales o eventos mixtos.

Faus & Moliner Abogados.
03. El control de la publicidad por la CAM. Abogado especialista en derecho farmacéutico

04. El control de la publicidad por FARMAINDUSTRIA,
FENIN y AUTOCONTROL.

05. El control de los eventos promocionales por
FARMAINDUSTRIA.



01. Contratacidn para su participacion en Ponencias y en
Advisory Board.

02. Contratacidén para servicios de Consultoria.

03. Invitaciones a eventos cientificos-comerciales. D. Miguel Martinez Ovejas

Responsable Departamento Juridico en

04. Financiacion de publicaciones cientificas.
Astellas Pharma

05. Comidas y Regalos (entrega de libros y revistas, etc.).

06. Otras posibles interacciones.

07. Las Sociedades Médicas, las Asociaciones de Pacientes,
Fundaciones, Asociaciones, Universidades y otras entidades.



01. Interacciones en materia de Investigacidn (ensayos clinicos,
estudios postautorizacion, etc.).

02. Patrocinios.

03. Donaciones. Pendiente de confirmar
04. Convenios de Colaboracion.

05. Regalos (entrega de libros y revistas, etc.).

06. Estudios de mercado y Otras posibles interacciones.

07. Las Fundaciones adscritas a un Hospital Publico. Su papel.



MASTER EN CONTRATACION PUBLICA SANITARIA'Y COMPLIANCE

Modulo VII

Interacciones con Administracion
Publica en Concursos Publicos I: Este Mddulo pretende realizar un analisis exhaustivo de

Elementos no Compliance en algunos de los elementos no compliance en los Pliegos por los
Pliegos. que se rige la contratacion publica.

(5 horas)

01. Las aportaciones a I+D.

02. Las mejoras previstas en los Pliegos no relacionadas con el objeto

del contrato. . .
el contrato Equipo Juridico Tesera

03. Las donaciones u otro tipo de colaboraciones previstas en los
Pliegos.

04. Otros posibles elementos no compliance.



01. Oferta de mejoras no previstas en los Pliegos

02. Oferta de mejoras que van mas alla de las previstas en los Pliegos o no
relacionadas con el objeto del contrato.

03. Oferta de donaciones u otro tipo de aportaciones econdmicas vinculado a
la adjudicacion del concurso Equipo Juridico Tesera

04. Oferta de otro tipo de colaboraciones (asistencia a Congresos, financiaciéon
de publicaciones cientificas, etc.)

05. Reuniones y/o regalos a Funcionarios publicos durante la tramitacidn de un
Concurso publico

06. Otro tipo de elementos no compliance



01.
02.
03.
04.

05.

Las cesiones de uso de equipos.

Las cesiones de otro tipo de bienes (ej. Fungibles).

Las ofertas integradoras.

Cesiones permitidas y cesiones no permitidas.

Cémo documentar correctamente las cesiones.

D. Juan José Pérez Blanco
Director de Gestion del
Universitario La Paz.

D. Pablo Torres Arrojo
Director de Gestiéon del
Universitario Ramon y Cajal.

Hospital

Hospital



01. Las normas de auditoria relevantes en materia de
Compliance.

02. COSO |, Iy 1l (2013).
03. Sistemas de Gestién de Cumplimiento (CMS).
04. Aseguramiento — IASE 3000.

05. Otras cuestiones de interés.

D. Ihigo Segrelles de Arenaza

Derecho Penal Econdmico. Abogado vy
Profesor Titular de Derecho Penal de la
Universidad Complutense de Madrid.

Ministerio Fiscal. Pendiente confirmar
profesor.



01. La reforma del Gobierno corporativo: modificaciones societarias; la
responsabilidad de Consejeros y de los Administradores de Derecho y de
Hecho.

02. La ultima reforma del Cédigo penal: la responsabilidad de la persona

juridica. Eximentes y atenuantes. EL iz snelize el heie

Derecho Penal Econdmico.
03. La responsabilidad de otros empleados: Directores, Managers y Abogado y Profesor Titular de

empleados. Derecho Penal de la Universidad
04. La importancia del Programa de Compliance y del Mapa de prevencion Complutense de Madrid
de delitos.

05. Formacion interna

06. Las figuras delictivas mas comunes en el sector Healthcare.



01. Cémo elaborar un Plan / Programa de Compliance.

02. Cémo elaborar un Mapa de Prevencion de Delitos.

03. La importancia de la Formacion.

04. Como realizar adecuadamente controles internos.

05. Otro tipo de cautelas.

D. Iiigo Segrelles de Arenaza

Derecho Penal Econémico. Abogado vy
Profesor Titular de Derecho Penal de la
Universidad Complutense de Madrid



01. Las auditorias externas e internas.

02. Investigaciones de empresas / organismos por autoridades
publicas.

03. Investigaciones internas (de empleados).
04. Infracciones.

05. Sanciones.

D. Iiigo Segrelles de Arenaza
Derecho Penal Econdmico. Abogado
y Profesor Titular de Derecho Penal
de la Universidad Complutense de
Madrid
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